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80% договоров
не соответствуют

целям бизнеса

I. Проверка эффективности



МАЛЫЙ ОХВАТ
ЦЕЛЕВОЙ

АУДИТОРИИ

ОШИБКА №1



СЕМАНТИЧЕСКОЕ ЯДРО
(количество запросов):



ОШИБКА №1



РАСШИРЯЕМ 
СЕМАНТИЧЕСКОЕ ЯДРО

ЗА СЧЕТ НЧ  

РЕШЕНИЕ



КЕЙС «АВТОСАЛОН»



КЕЙС «ПРОКАТ АВТОМОБИЛЕЙ»



НЕЦЕЛЕВОЙ
ТРАФИК.

ОШИБКА №2

Что делать при простуде?



1. ПОЗИЦИИ
ПО ШИРОКОМУ ЯДРУ

2.  ТРАФИК 
УЧЕТ ТОЛЬКО ПОЛЕЗНОГО

РЕШЕНИЕ



ЗАМЕР ПО ЗАЯВКАМ
ИЛИ ЗВОНКАМ.
Специфичность темы

Малая выборка

ОШИБКА №3



КЕЙС «ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН БРЕНДОВОЙ ОДЕЖДЫ»



ОТСУТСТВИЕ
ПРИОРИТЕТОВ

1. Уровень конверсии по группе запросов
2. Уровень маржинальности продукта

3. Охват целевой аудитории

ОШИБКА №4



КЕЙС «ДОСТАВКА ЕДЫ»
kaverin@skobeeff.ru



Продвижение в узкой нише
по брендовым и информационным запросам

SEO требует
слишком много ресурсов

II. ОТКЛЮЧАЕМ SEO



КЕЙС «ПРОИЗВОДИТЕЛЬ ТЕХНИКИ»



«Дожимаем» SEO-трафик
с помощью решений

по увеличению звонков

III. БЫСТРЫЕ И ЭФФЕКТИВНЫЕ РЕШЕНИЯ



КЕЙС «ГРУЗОПЕРЕВОЗЧИК»



ВОПРОСЫ?

Константин Скобеев
Генеральный директор «Скобеев и Партнеры»

www.skobeeff.ru


